	1. Назначение хозяйственной деятельности людей.

Экономика - область деятельности людей, в которой создаются нужные им блага. Благо - это все то, что удовлетворяет потребности людей, отвечает их целям и устремлениям. Блага вообще подразделяются на два рода:

1) естественные - земля, леса, полезные ископаемые и все другое, созданное первозданной природой;

2) экономические - продукты, образно говоря, “второй природы”, творцом которой является человек.

Экономика обозначает понятия: а) реальная экономика (хозяйственная деятельность) и б) экономическая теория (теоретическая).

Главная функция (назначение) экономики (хоз.деятельности) – создавать продукты (экономические блага), необходимые для жизнедеятельности людей, общества. При этом изготавливаются два вида экономических благ:

а) предметы потребления;

б) средства производства (условия созидательной деятельности).

При этом предметы потребления создаются из средств производства, а последние – из природных ресурсов.

Круговое движение экономических благо обеспечивает непрерывную жизнедеятельность людей. Оно совершается последовательно: производство – распределение – обмен – потребление.
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непосредственное производство – процесс создания полезного продукта. Работники приспосабливают вещество и силы природы к удовлетворению человеческих потребностей (из древесины изготавливают мебель). Если не создан продукт, то, естественно, нечего распределять, обменивать и потреблять.

распределение – выявляет долю каждого человека в созданном богатстве. Доля (доход) зависит от кол-ва создаваемых благ, подлежащих распределению. Чтобы создавать все многообразие полезных вещей, требуется разместить работников и орудия труда по разным видам хоз. деятельности. Такое разделение труда со временем все более углубляется и расширяется.

обмен – процесс, во время которого одни продукты (блага) обмениваются на другие.

потребление – использование людьми материальных благ для удовлетворения своих потребностей (производительное и непроизводительное).

Полезные вещи исчезают в процессе потребления, поэтому требуется их заново создавать. Таким образом и совершается круговое движение

Формы хоз.деятельности:

Домашнее хоз.во (возникло в первобытно-общинный строй) – группа совместно проживающих людей, как правило семья.

Небольшие предприятия – возникли в XV-XVI вв.; обособленная хоз-венная единица, изготовление малого кол-ва полезных вещей; Микроэкономика.

Крупное хозяйственное общество (напр. акционерное общ-во) – (конец XIX в. - начало XX в.) – предприятие производящее продукты в массовом кол-ве; Мезоэкономика

Национальное хоз-во с гос.сектором – XX в.;объединенная экономическая деятельность в масштабе страны; Макроэкономика

Мировое хоз-во – на рубеже XIX-XX вв.; экономическая структура с хозяйственными взаимосвязями разных стран; Всемирная экономика.


	2. Роль потребностей в развитии реальной экономики.

Потребности – нужда или недостаток в чем-либо необходимом для человека.

Они делятся по:

· Субъектам (носителям потребностей) – индивидуальные, групповые, коллективные и общественные.

· Объектам (предмету на который они направлены) – материальные, духовные, этические (относятся к нравственности) и эстетические (касаются искусства).

· Сферам деятельности – потребности труда, общения, рекриакции (отдых) и экономические.

Современная цивилизация подразделяется на следующие виды:

Различаются потребности физические, в безопасности, социальных контактах, уважении, саморазвитии. Пирамида потребностей Маслоу:
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:

Потребности отличаются эластичностью, они возвышаются по вертикали и возрастают по горизонтали. Между производством и потребностями складываются прямые и обратные связи, между спросом (платежеспособными потребителями) и производством. Могут складываться три варианта количественных соотношений (упадок, застой и рост производства и потребностей).

Развитие производственных возможностей на основе технического прогресса вызывает общий рост эффективности производства. Кругооборот благ происходит: производство-распределение-обмен-потребности-технический прогресс-рост производства.

Основными факторами производства являются работники, средства труда, предметы обработки, технический прогресс.

В результате технической революции появились 3 стадии производства: доиндустриальная, индустриальная, постиндустриальная (информационная).


	3. Структура экономики в начале XXI столетия

Уровень развития реальной экономики в первую очередь зависит от количества и качества примененных и в производстве факторов. Основными факторами:

· человеческий (работники);

· вещественный (средства труда);

· вещественный (предмет труда);

· технический прогресс. 

· Внутренняя структура факторов производства:
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Под производ-ми возможностями понимается оптимальный выпуск продукции, который достигается при полном использовании хоз. факторов (ресурсов). Производ-ные возможности имеют 2 типа:

1. с применением традиционных факторов.
Обостряются основные противоречия реальной экономики - противоречие между возрастанием потребностей и ограниченностью ресурсов (недостаточное развитие производства). Под ограниченностью ресурсов подразумевают их недостаточность применительно к удовлетворению потребностей

2. с применением всех факторов на основе НТП.

Развитие производ-ных возможностей на основе технического прогресса вызывает общий рост эффективности производства. Кругооборот благ происходит: производство-распределение-обмен-потребности-технический прогресс-рост производства.

Неравномерное развитие экономики в мире способствует сосуществованию в разных странах доиндустриальное, индустриальное, постиндустриальное (информационная) производство. Существует тенденция движения отставших в развитии стран к информационному обществу.

Структура постиндустриальной экономики имеет следующие особенности: имеются сферы материального и нематериального производства, услег (материальных и не материальных; стираются границы между этими сферами, усиливается их взаимозависимость и взаимодействие. 

В структуре производства особо выделяется инфраструктура - совокупность видов хозяйств, обеспечивающих общие условия производства и жизнедеятельности людей

· производственная инфраструктура, непосредственно обслуживающая материальное производство (строительство и эксплуатация дорог, портов, мостов, аэродромов, складов; энергетическое хозяйство; железнодорожное хозяйство; водоснабжение, канализация и т. п.);

· непроизводственная (или социальная) инфраструктура, которая опосредованно связана с процессом производства (подготовка кадров, школьное и высшее образование, здравоохранение и др.).

Новейшая структура производства:
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Реальная экономика включает разнородные системы: технические, технологические, социальные, политические, юридические, экономические.

Множество элементов, представляющих собой единое и целостное образование – образуют экономимую систему. Однородные части системы образуют подсистемы.


	4. Предмет экономической теории

Предметом экономической теории являются экономические отношения.

Хозяйственные отношения строятся по следующему типу связи: субъект-вещь-вещь-субъект.
Экономические отношения находятся в прямых и обратных связях с техникой и технологии, а так же социальными, политическими и правовыми отношениями.

Экономические отношения подразделяются:

Социально-экономические связи

· отношения собственности

· социально-экономические связи в производстве

· социально-экономические связи в распределении

Организационно-экономические связи

· кооперация и разделение труда

· организация хозяйства

· управление экономикой




	5. Основные направления экономической теории
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Теоретические школы

период развития

Основные идеи

Меркантилизм

16-18 вв.

Томас Ман - "Богатство Англии во внешней торговле"

· главное богатство общества – деньги (золото, серебро);

· источник этого богатства – сфера обращения (торговля и денежный оборот);

· государство должно активно вмешиваться в экономику, помогая обогащению общества.

Школа физиократов

18 в.

Франсуа Кенэ – "Экологическая таблица"
· источник богатства общества – производство, а не обращение;

· причем производство, прежде всего, сельскохозяйственное;

· промышленность же – это "бесплодная сфера", которая лишь перерабатывает продукты природы и земледелия.

Рыночная школа

17-19 вв.

Адам Смит – "Исследования о природе и причинах богатства народов"
Источник богатства общества – производство, а наиболее благоприятные условия для его эффективного развития – свободная и конкурентная рыночная экономика, без вмешательства в нее государства.

Марксизм

в сер. 19 в.

Карл Маркс – Капитал
· капиталистическое производство несостоятельно;

· трудящиеся должны взять власть, чтобы уничтожить капитализм (с его частной собственностью, эксплуатацией, кризисами) и построить социализм с общей собственностью и государственным руководством экономикой во благо всего общества.

Неоклассическое направление

с кон. 19 в.

Альфред Маршалл – "Принципы экономической теории"
частнопредпринимательская рыночная система способна к саморегулированию;

государство же должно лишь создать благоприятные условия ее функционирования.

Кейнсианское направление

с 30-х годов 20 в.

Джон Мейнард Кейнс – "Общая теория занятости, процента и денег"
Рынок не способен обеспечить социально-экономическую стабильность общества, поэтому государство должно активно регулировать экономику и социальную сферу

Институционализм
20 – нач. 21вв.
Джон Кеннет Гелбрейт – "Новое индустриальное общество"

Монетаризм

20 – нач. 21вв.

Милтон Фридмен – "Капитализм и свобода"


	6. Система экономических отношений.

Хозяйственные отношения строятся по следующему типу связи:
субъект-вещь-вещь-субъект.

Экономические отношения находятся в прямых и обратных связях с техникой и технологии, а так же социальными, политическими и правовыми отношениями.

Экономические отношения подразделяются:

· Социально-экономические связи

· Отношения собственности

· Социально-экономические связи в производстве
· Социально-экономические связи в распределении

· Организационно-экономические связи

· Кооперация и разделение труда

· Организация хозяйства

· Управление экономикой

Современное хозяйство промышленно развитых стран сейчас занимает промежуточное положение между чистым капитализмом (свободной частнособственнической рыночной экономикой) и командной экономикой (центральным государственным управлением).

Во второй половине XX в. произошло единение экономической теории (политической экономии и экономикс) в изучении двух типов экономических отношений и активной роли государства в хозяйственной деятельности. Эти типы отношений полно отражены в единой системе экономических отношений.
	7. Функции и методы экономической теории.

Экономическая теория выполняет: познавательную, прогностическую и практическую функцию.

Экономическая наука использует методы исследования:

Всеобщие

Метафизика – рассматривает все явления разрозненно, в состоянии покоя и неизменности

Диалектика – учение о наиболее общих закономерностях становления и развития всех явлений природы, общества и мышления.Этот метод отражает не только противоречия, но неотрывность и единство противоположностей

Общенаучные

Исторический – позволяет рассматривать хозяйственные системы в исторической последовательности развития.

Логический -  позволяет правильно применить общезначимые формы мысли (понятия, суждения, умозаключения) и средства мышления ( определения, законы, мыслительной деятельности, обосновывающие правила перехода от одних суждений или умозаключений к другим)

Специфические

Экономическая психология

Экономическая статистика

Экономико-математические методы.


	8. Собственность в экономическом и юридическом смысле.

Собственность – отношение  между людьми, которое строится по формуле: субъект (собственник) – имущество – иные субъекты (несобственники или временные владельцы имущества)
Структура отношений собственности 

[image: image6.png]OTHOLUCHHA IPUCBOSHUS

CHucrema or-
HOlLUeHMH co6-
CTBEHHOCTH

OTHOLICHMA XO3AMCTBEHHOTO
HCHOJNB30BAHU A NMYIIECTBA

OTHOUIeHU 3KOHOMHYECKOM

peayM3alui COOCTBEHHOCTH

Puc.3.1. CtpyKTypa CHCTEMH COGCTBEHHOCTH




Правовые отношения собственности предусматривают, что субъектами (носителями прав и обязанностей) собственности является: а) гражданин (физическое лицо); б) юридическое лицо  (объединение лиц, предприятие, учреждение); в) государство и муниципальные образования. Объектами гражданских прав считаются недвижимое имущество, движимые вещи и интеллектуальная собственность. Права собственности включают полномочия собственника:
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Собственник воздействует на социальную структуру производства и распределения доходов в обществе.




	9. Типы и формы собственности

Существует два основания собственности – экономическое и правовое, которое выражает признаки всех типов присвоения:

1) характер присвоения и взаимоотношения между собственниками имущества и несобственниками;

2) возможность или невозможность делить общее имущество между отдельными владельцами по их усмотрению.

Классификация собственности по экономическому основанию имеет следующие уровни реального обобществления имущества: 

1) низший уровень: единоличное присвоение (мелкое предприятие, на котором хозяйствует один человек или его семья);

2) средний масштаб обобществления (более или менее крупное предприятие или хозяйственное объединение, на котором объединен под единым началом труд многих людей);

3) высший уровень - национальный комплекс (труд кооперирован в народнохозяйственном масштабе).

Классификация собственности по юридическому основанию различаются три правоотношения: а) собственность гражданина; б) общее имущество (долевое), составленное из вкладов многих лиц; в) общественное достояние граждан (государство, муниципальное образования).

Типы присвоения

Единоличное частное присвоение подразделяется на: а) собственность на средства производства человека, который сам трудится; б) собственность на вещественные условия и результаты производства лица, применяющего чужой тру.

Общедолевая собственность: а) образуется путем объединения частных вкладов; б) используется под единым контролем и упралением; в) конечные результаты ее применения распределяются между участниками коллективного хозяйства с учетом доли собственности каждого из них. Формами данноо типа собственности являются : хозяйственное товарищество, акционерное общество, производственный кооператив и т.д.

Общее совместное присвоение имеет следующие черты: а) все совладельцы обладают совместно и нераздельно принадлежащее им имуществом; б) изначально не определяется доля имущества, принадлежащая каждому собственнику; в) любой участник совместной собственности не может по своему усмотрению присвоить и использовать в хозяйственных целях какую-то часть общего имущества; г) общий доход от хозяйственного использования совместной собственности распределяется или в равных долях, или в зависимости от трудового вклада каждого в коллективный результат. Такой тип присвоения принимает ряд форм: первобытно-общинная; общая семейная; государственная или муниципальная собственности.

Криминальная экономика связана по существу с особого рода отношениями собственности – незаконным присвоением, использованием или перераспределением чужого имущества и доходов. Согласно УК экономические преступления подразделяются: а) преступления против собственности; б) преступления в сфере экономической деятельности; в) преступления против интересов служб в коммерческих и иных организациях.

	10. Этапы развития капиталистической собственности

Капитализм возник и развивался в Западной Европе и других регионах мира в XVI-XIX вв. на основе единоличной частной собственности, для умножения которой применялся труд юридически свободных людей – наемных работников. В этот период в погоне за прибылью частный капитал добился такого роста производственных возможностей, который превзошел все предыдущие достижения общества.

В недрах капитализма совершается революционный переход к индустриальной стадии производство. На рубеже XIX-XX вв. это вызвало усиление фактического обобществления производства и централизацию капитала посредством развития акционерных обществ, которые ускорили экономический рост и научный прогресс.

В XX в. НТР и другие причины привели к дальнейшему росту реального обобществления хозяйственной деятельности до национальных масштабов. Это обусловило активное вмешательство государства в экономику. Возникший в ней государственный сектор основан на общей совместной собственности и посредством сборов налогов получает денежные средства, необходимые для выполнения общенациональных социально-экономических задач.

На рубеже XX-XXI вв. в западных странах существовали все типы присвоения. Эти страны превратились в общества со смешанной экономикой, где достигнуто единство и взаимопроникновение двух противоположных составляющих – частной и общей совместной собственности.


	11. Россия: коренные перемены в отношении присвоения

Разгосударствление господствующей в России формы собственности с 1992 г. осуществлялось в форме приватизации, рассчитанной на превращение государственной собственности в частную, Ваучерная приватизация проводилась поспешно, без предварительной подготовки, без учета действительной стоимости имущества. Приватизация не принесла обществу положительного результата. Итогом было разрушение господства государственной собственности как основы социалистической экономики, формирования многоукладного национального хозяйства.


	12. Кооперация труда и ее эффективность

Кооперация обозначает:

Самостоятельное добровольное объединение взаимопомощи людей (жилищная, кредитная, потребительская и др.)

Подразумевает форму организации созидательной деятельности работников и предприятий.

Кооперация труда дает экономическую выгоду: позволяет выполнять большой объем работы, лучше использовать рабочую силу, развивать состязательность и инициативу в труде, уменьшать затраты средств производства в расчете на единицу продукции.

На различных исторических стадиях хозяйственной деятельности кооперация труда и ее эффективность сильно различаются. На доиндустриальной стадии эффективность масштабов производства остается неизменной или снижается. На машинизированных предприятиях эффективность кооперации труда изменяется под воздействием: а) благоприятных факторов (прогресс техники и технологии, сокращение затрат на еденицу продукции); б) неблагоприятных обстоятельств (увеличение расстояния предприятия от поставщиков и покупателей продукции, усложнение управления гигантскими заводами).

Различаются простая и сложная кооперация труда. В первой из них выполняется качественно однородная работа. Во-второй труд разделен по разным профессиям и специальностям.




	13. Разделение труда: его сущность, формы и экономическое значение.

Разделение труда – качественное расчленение трудовой деятельности на обособленные ее виды.

Для первобытного общества и для многих нынешних домашних хозяйств характерно естественное разделение труда по полу и возрасту. В современных условиях разделение труда принимает следующие виды: индивидуальная специализация; выделение на предприятии разных видов работ, операций; отраслевое разделение труда; расчленение национального хозяйства на крупные роды; территориальное обособление трудовой деятельности внутри страны; международное разделение труда.

Разделение труда значительно повышает производительность труда работников благодаря совершенствованию их знаний и производственных навыков, экономии рабочего времени и расширения применения новейших технологий.

НТР требует углубления специализации высококвалифицированных работников, а вместе с тем расширения их научной и технической подготовки. В вузах студенты получают широкую профессию в сочетании с узкой специализацией.

С переходом к крупной машинной индустрии сложная кооперация труда сочетает специализацию (предметную, подетальную и технологическую) предприятий с их кооперированием. Это позволяет непрерывно углублять разделение труда и увеличивать масштабы выпуска продукции, что благоприятствует НТП и повышению эффективности производства.


	14. Натуральное и товарное производство.

Натуральное производство

Товарное производство

1. Замкнутое хозяйство 

2. Универсальный труд работников

3. Прямые связи между производством и потреблением

1. Открытое хозяйство 

2. Общественное разделение труда

3. Производство связано с потреблением через рынок

Натуральное производство основано на универсальном труде работников, самообеспечивает себя необходимыми благами и устанавливает прямые хозяйственные связи между производством и потребителем продукции.

Товарное производство базируется на общественном разделении труда, создает полезные вещи для других людей и устанавливает косвенные хозяйственные связи производителей с потребителями продуктов посредством рынка.

Для натурального хозяйства характерна застойная экономика, траектория движения которой представляет замкнутый круг. Такая траектория обусловлена рядом последовательных причинно-следственных связей: универсальный труд-ручные средства труда-низкая выработка работников-простое воспроизводство-традиционные потребности. В противовес этому развитие товарного хозяйства идет по восходящей спирали экономического прогресса. Здесь складываются следующие причинно-следственные зависимости между решающими факторами: специализация труда-технический прогресс-рост выработки работников-расширенное воспроизводство-возвышение потребностей.

Натуральное производство возникло за долго до н.э. вместе с производящей экономикой. Переход к более сложному товарному хозяйству произошел благодаря появлению общественного разделения труда и специализации производства. Сначала возникло простое товарное производство крестьян и ремесленников. Затем с XV-XVI вв. при капитализме появилось развитое товарное производство, которое в широком масштабе стало вытеснять замкнутое производство благ.

Во второй половине XX в и вначале XXI в. во всем мире экономика является смешанной: она соединяет товарные – как ведущие и определяющие – и нетоварные связи (особенно развитие в сельском хозяйстве и в государственном секторе).


	15. Продукты натурального и товарного производства. Товар и его свойства.

Всякий экономический продукт обладает свойством быть полезным, т.е. удовлетворять какие-то потребности людей. Полезности разных благ по-разному взаимосвязаны между собой: различаются взаимозаменяемые, взаимодополняемые и независимые продукты.

Товар – это созданная трудом общественная полезность, предназначаемая для эквивалентного обмена на рынке на другой товар. Товар обладает меновой стоимостью – способностью обмениваться на другие полезные вещи в определенных пропорциях обмена. Делает товары равноценными внутренне присущая им стоимость. Таким образом, товар имеет два свойства: полезность и стоимость.

Продукты двух типов организации производства имеют различия:

В натуральном хозяйстве создается натуральный продукт предназначенный для внутреннего потребления.

В товарном производстве производится товар предназначенный для продажи другим людям на рынке.


	16. Сущность и функции товарных денег.

Еще в первобытном обществе развитие товарного обмена потребовало нахождения общепризнанного товарного эквивалента, способного измерять стоимость всех других экономических благ. Таким эквивалентом стало золото. Золотой стандарт (1880-1914 гг.) - международная валютная система фиксированного валютного курса, основанная на официальном закреплении странами золотого содержания в единице национальной валюты с обязательством центральных банков свободно покупать и продавать национальную валюту в обмен на золото.

В системе золотого монометаллизма деньги выполняли функции: а) меры стоимости, б) средства обращения, в) средства образования сокровищ, г) средства платежа и д) мировых денег.

Товарно-денежное обращение совершается по формуле: Т1 – Д – Т2.
При золотом стандарте деньги выполняли функции меры стоимости, средства обращения, средства образования накоплений, средства платежа и мировых денег.

Золотой стандарт перестал существовать в отдельных странах в 1930-е гг. и в мировой торговле – в 1971 г.




	17. Современные денежные средства.

Современные денежные средства, не имеющие внутренней стоимости, выполняют функции меры стоимости (количества товара и услуг, которые можно получить на денежную единицу), средства обращения, средства платежа. Это долговые обязательства государства, банков и сберегательных учреждений, которым государство придало роль законного платежного средства. С отменой золотого стандарта, отпали две функции: образования сокровищ и мировых денег.

В зависимости от степени своей ликвидности отдельные части современных денежных средств образуют денежные агрегаты, среди которых наиболее распространенны М1(наличные деньги), М2 (вклады до востребования в СБРФ) и М3 (вклады до востребования в КБ)

Современная мировая торговля строится на основе мультивалютного стандарта (G7), который предполагает обмен национальных денежных единиц посредством определения их курса, девизного и обменного.

Девизный – показывает сколько единиц иностранной валюты можно получить за единицу отечественной.

Обменный – показывает сколько единиц отечественной валюты нужно отдать за единицу иностранной.

Валюта бывает конвертированной, ограниченно конвертированной и неконвертированной.

Для определения средневзвешенного курса одной из главных валют используется валютная корзина: доллар США, Евро, английский фунт, Иена, Швейцарский франк.

Что бы повысить достоверность результатов международных сопоставлений, Статистический отдел ООН с 1970 г. стал рассчитывать паритет покупательной способности (ППС) национальных валют, что позволяет соизмерять уровень цен в разных странах.

В современных условия без единой основы – золота применяется два вида валютного курса: фиксированный и плавающий
Фиксированный (твердо установленный) может быть результатом соглашения заинтересованных сторон о поддержании пропорции обменного курса на определенном уровне. В случае отклонения курса нац. валюты ЦБ страны совершает интервенцию (покупает или продает валюту) с целью восстановления фиксированного курса.

Плавающий – это обменный курс на валютном рынке, который зависит от спроса и предложения валют. Он устанавливается на рынке FOREX
Историческое последовательное изменение видов денежных (платежных) средств характеризуется следующими тенденциями:

· Переход от наличного к безналичному денежному обороту;

· Расширяется применение пластиковых денег (кредитные, дебетовые карточки);

· Переход к новым, электронным деньгам.


	18. Инфляция: сущность, виды, показатели.

Потребное для обращения количество денег (Д) зависит от трех факторов: количества товаров (Т), их цен (Ц) и скорости обращения денег (Со). Эта количественная зависимость выражается в формуле: Д = Т х Ц\ Со
Инфляция – переполнение каналов обращения денежной массы сверх потребностей товарооборота в национальном хозяйстве, что вызывает обесценивание денежной единицы и рост цен.

Уровень инфляции - показатель среднего уровня изменения цен товаров и услуг относительно базисного периода; используется в качестве показателя инфляции и выражается в % за год.
В современных условиях обесценивание денег определяется по отношению к установившемуся в предыдущем периоде уровню цен товаров и к курсу иностранных валют. Инфляция подразделяется на следующие виды:

· По характеру ее развития:

· Открытая – ничем не сдерживаемый , свободный и продолжительный рост цен;

· Скрытая (подавленная) – гос-во устанавливает жесткий контроль над ценами в условиях товарного дефицита. При этом допускается снижение качества продукции без уменьшения цен на нее. Развивается теневой рынок. Одновременно растут цены на черном рынке.

· Инфляционный шок – одномоментное резкое вздорожание товаров, которое может дать толчок для открытого ускоренного подъема уровня цен.

· По месту распространения:

· Национальная – рост цен происходит в границах одной страны;

· Мировая – охватывает группу стран или все мировое сообщество

· По темпам развития:

· Ползучая – цены поднимаются постепенно, но неуклонно – 10% в год;

· Галопирующая – цены возрастают быстро – 20% - 200% в год. Такой темп вызывает тяжелые экономические и социальные последствия (падение производства, банкротство и закрытие предприятий, снижение уровня жизни населения и т.д.)

· Гиперинфляция – катастрофический рост цен – 200% - 1000% в год. Вызывает крах денежной системы. Деньги утрачивают свои функции. Рекордом стала инфляция в Венгрии в 1945-46 гг., ежемесячное увеличение в среднем 20%. 

Темпы инфляции определяются с помощью индекса цен: сопоставляются общий уровень цен потребительской корзины в данном периоде по сравнению с подобным уровнем цен в базовым периоде (в %).

Скорость возрастания уровня цен подсчитывается с помощью статистического показателя – индекса цен.
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Индекс цен может иметь три численных значения:

· вариант 1: индекс цен равен 100%, значит, цены являются неизменными.

· вариант 2: индекс цен выше 100%, например, 140%. Стало быть, цены повысились в текущем году по сравнению с базовым в 1,4 раза - произошло инфляционное обесценение денег.

· вариант 3: индекс цен ниже 100%, положим, 80% (цены упали на 20% по сравнению с базовым периодом) - произошла дефляция (сдувание).

В мировой практике используется индекс стоимости жизни.

	19. Фальшивомонетничество и его последствия.

Фальшивомонетничество - это изготовление и металлической монеты, денежных знаков, ценных бумаг. Такой промысел ведется с целью сбыта или выпуска в обращение фальшивых денег и обогащения за этот счет. По законодательству всех стран это - преступление.
Борьба с Ф. ведётся и в международно-правовом плане. Так, в 1929 г заключена Женевская Конвенция по борьбе с подделкой денежных знаков, согласно которой лица, изготовляющие фальшивые денежные знаки или подделывающие достоинство денежных знаков, сбывающие фальшивые деньги или изготовляющие аппаратуру для их печатания, подлежат уголовному преследованию.

Ф. началось с тех пор, как стали изготавливать деньги из благородных и иных металлов. На Руси к Ф. применяли суровые меры. Особенно жестоко расправлялись с ними при Петре 1: преступнику заливали в горло олово, отрубали руки и ноги.

В современных условиях подделка денег и ценных бумаг во всех развитых странах приняла все расширяющиеся масштабы. Быстрый рост такого рода преступлений объясняется тем, что для подделки денег стали широко применять современные цветокопировальные устройства. По прогнозам специалистов, дальнейший рост Ф. может привести к дестабилизации денежного обращения и "бегства от денег". (в мире ходит 40 млн. фальшивых долларовых купюр).

Для борьбы с Ф. все шире применяется система экономических, технологических, организационных и других мер:

· резко уменьшается количество наличных денег в обращении и они заменяются безналичными расчетами (с помощью чеков, кредитных карточек);

· повышается степень защиты денег от подделок (применяется средств защиты: металлография, водяной знак, вкрапление волокон, выпуклость отдельных мест и др.);

· банкноты старого образца периодически заменяются новыми, с большей степенью защиты;

· банки, торговые и иные учреждения оснащаются специальной техникой для выявления фальшивок;

· населению разъясняется, чем фальшивые деньги отличаются от настоящих (на поддельных денежных средствах нанесены одинаковые серии и номера купюр, отсутствуют водяные знаки, применены размывающиеся красители, нечетко виден мелкий текст и др.).


	20. Рынок и его место в системе экономических отношений.

Рынок - это совокупность сделок купли и продажи товаров и услуг. Они различаются: а) местный (в пределах села, города, региона); б) национальный (внутренний) и в) мировой рынки.

Роль и функции рынка в широкой системе товарно-рыночного хозяйства состоит из двух подсистем: а) товарного производства и б) рынка, которые воссоединяются с помощью прямых и обратных связей.

Производство товаров - оказывает прямое воздействие на рынок по нескольким направлениям:

· в производственной сфере постоянно создаются полезные продукты, которые затем поступают в рыночный обмен;

· в самом производстве создаются ожидаемые доходы участников рыночных сделок;

· в силу общественного разделения труда, на котором основывается товарное производство, создается необходимость самого рыночного обмена продуктами.

Обратное влияние составляют особые функции рынка:

· рынок интегрирует (соединяет) сферы производства и потребления. Без рынка товарное производство не может служить потреблению, а область потребления окажется без благ, удовлетворяющих запросы людей;

· рынок выполняет роль главного контролера конечных результатов производства. Именно в рыночном обмене непосредственно выявляется, в какой мере качество и количество созданных продуктов соответствуют нуждам покупателей.

· рыночный обмен служит способом осуществления экономических интересов продавцов и покупателей. Это предполагает: а) обмен нужными друг другу полезностями и б) эквивалентность рыночной сделки.

Система рынков - это единая совокупность множества рынков различного назначения. Такая совокупность образовывается рядом факторов.

1. В условиях индустриального и постиндустриального производства многократно расширилось рыночное пространство в следующих направлениях:

· натуральное производство превратилось в товарное хозяйство; 

· рабочая сила стала предметом купли-продажи;

· развилась сфера оплачиваемых духовных, благ и услуг;

· результаты научных исследований превратились в товарный продукт.

2. Современное производство создает огромное количество разнообразных полезных благ, удовлетворяющих потребности всесторонне развитого человека.

3. Общественное разделение труда вышло за пределы производства и охватило рыночную сферу В ней возникли специализированные рынки, которые продвигают особые товары и услуги до их потребителей.

4. Широкое развитие акционерных обществ привело к тому, что акции и другие ценные бумаги продаются на особом рынке ценных бумаг.

5. Ускорившийся рост международных экономических связей потребовал создания развитого рынка иностранных валют.
Стало быть, развившийся рынок немыслим без системы разделения труда в сфере обращения. В последней проявляются крупные виды дифференциации хозяйственной деятельности: общее (между крупными отраслями или сферами) и частное (между подотраслями и видами торговых предприятий) разделение труда.

В системе рынков достаточно определенно выделяются следующие крупные отрасли:

рынок потребительских продуктов (он подразделяется на множество подотраслей, реализующих продовольственные и непродовольственные блага, рынок жилья и т. п.);

рынок средств производства (приобретаются вещественные факторы производства: оборудование, транспортные средства, здания,  сырье, топливо, электроэнергия и др.);

рынок услуг (коммунальное и бытовое обслуживание, финансовые и страховые операции, коммерческие, социальные, культурные, духовные и иные услуги);

рынок труда (для работодателей и наемных работников);

рынок научных и опытно-конструкторских разработок (продуктов научных исследований, готовых для освоения в производстве);

рынок ссудных капиталов (сфера купли и продажи временно свободных денежных средств, используемых в производственных целях);

рынок ценных бумаг (акций, облигаций и других документов, приносящих доход);

рынок валют (национальные и международные учреждения, через которые производится покупка, продажа, обмен иностранных денежных единиц и денежные расчеты с другими государствами);

рынок духовных благ 

Рынок обеспечивает производство всем комплексом субъективных, материальных, научно-технических, интеллектуальных и финансовых условий развития. Теперь все крупные производственные отрасли сильно зависят от специализированного рыночного воздействия. Не случайно национальное хозяйство получило название рыночной экономики. Этим не отрицается вообще значение товарного производства. Речь идет только о новом состоянии экономического организма, когда все его клеточки испытывают воздействие рыночных отношений.

Во второй половине XX в. степень развития каждой национальной системы рыночных связей получила новое измерение. Сейчас различают закрытое и открытое национальное хозяйство.

Закрытая макроэкономика отличается тем, что все блага и услуги производятся и потребляются внутри страны.

Открытым является такое хозяйство страны, в котором часть продукции создается для внутреннего потребления, а оставшаяся доля продается за рубежом. Вместе с тем государство закупает товары и услуги, изготовленные в иных странах.

Переход от закрытой к открытой экономике связан с развитием форм и типов взаимодействия участников как национального, так и мирового рынка.

Рыночные связи различаются по неодинаковым признакам торговых сделок. Эти сделки можно классифицировать следующим образом.

1. По способам связи между агентами рынка различаются такие виды торговли. Производитель или владелец товара непосредственно продает его потребителю. Производитель реализует полезную вещь сначала торговому посреднику, а тот перепродает ее потребителю. Посредничество бывает многозвенным, когда в нем последовательно участвует несколько перекупщиков вещей.

2. В зависимости от видов оплаты товаров выделяются следующие формы торговли: бартерная за наличные деньги (или с оплатой по чеку); по безналичному расчету; наложенным платежом; в кредит; в прокат (в этом случае оплачивается время пользования благом).

3. С учетом объема продаж различают две формы реализации товаров.

Оптовая торговля: продукты закупаются оптом (крупными партиями) торговыми посредниками у производителей на торговых ярмарках и через товарные биржи.

Розничная торговля - купля-продажа в единичных (небольших количествах).


	21. Свободное развитие рынка и его регулирование

Рыночные связи различаются по неодинаковым признакам торговых сделок. Эти сделки можно классифицировать следующим образом.

1. По способам связи между агентами рынка различаются такие виды торговли. Производитель или владелец товара непосредственно продает его потребителю. Производитель реализует полезную вещь сначала торговому посреднику, а тот перепродает ее потребителю. Посредничество бывает многозвенным, когда в нем последовательно участвует несколько перекупщиков вещей.

2. В зависимости от видов оплаты товаров выделяются следующие формы торговли: бартерная за наличные деньги (или с оплатой по чеку); по безналичному расчету; наложенным платежом; в кредит; в прокат (в этом случае оплачивается время пользования благом).

3. С учетом объема продаж различают две формы реализации товаров.

Оптовая торговля: продукты закупаются оптом (крупными партиями) торговыми посредниками у производителей на торговых ярмарках и через товарные биржи.

Розничная торговля - купля-продажа в единичных (небольших количествах).

Типы рынков 

Рынок в одном важном отношении прямо противоположен натуральному хозяйству. В этом хозяйстве потребителю зачастую не предоставляется возможность выбирать по его желанию те или иные блага. Рынок же в принципе способен обеспечить его агентам максимальную степень экономических свобод.
Данные свободы позволяют покупателю выбирать интересующие его товары из множества взаимозаменяемых и независимых благ. Потребитель может также отыскать тех продавцов, кто лучше обслужит и продаст продукт по сходным условиям. Продавец свободен выбирать наиболее подходящего покупателя и распоряжаться вырученными от продажи деньгами по своему усмотрению. И покупатель, и продавец могут без ограничений выбирать условия торговой сделки.

По степени развитости этих и иных хозяйственных свобод рынки можно подразделить на три типа: а) свободный; б) нелегальный; в) регулируемый.

1. тип - свободный рынок обладает максимумом экономических свобод в их классическом понимании. Он свободен от вмешательства государства и строгого правового регулирования.

2 тип - нелегальный (черный рынок) - близок по характеру поведения его субъектов к первому типу. Но они существенно различаются между собой. Он включает - теневую торговлю. Она ведется с нарушением законов и правил купли-продажи обычных товаров (при отсутствии необходимых патентов, лицензий, при неуплате рыночных сборов, налогов и т. п

Первому и второму типам рыночных отношений присуща определяющая черта - стихийность, непредсказуемость развития и неуправляемость. Они выражают основные черты классического капитализма в рыночной сфере;

3 тип - регулируемый, подчиненный определенному порядку, который закреплен в правовых нормах и поддерживается государством. Такой порядок обусловлен объективными причинами.


	22. Законы рынка

В основе отношений между участниками рынка лежит рыночная сделка. Выражается формулой: П(предложение)–Ц(цена)–С(спрос)
Спрос – сумма денег, которую покупатель готов заплатить за нужные им блага.

Цена – фактическая (рыночная) цена (количество денег за единицу товара), устанавливается в соответствии со спросом и предложением товара.

Предложение – количество товара, которое продавец готов продать при разном уровне цен 

Существует 2 вида воздействия рынка на цену формирующих 4 закона:

1. индивидуальный спрос/предложение зависит от рыночной цены:

· индивидуальный спрос зависит от рыночной цены;
· индивидуальное предложение зависит от рыночной цены.

2. массовый спрос/предложение способны изменить рыночную цену.

· цена зависит массового спрос;
· цена зависит массового предложения.

Закон спроса (по цене) 

Выражает количественную зависимость платежеспособной потребности покупателей от цены:

· чем выше цена товара, тем меньше спрос на него;

· когда цена снижается, спрос на продукты падает.
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Кривая C1-C2 показывает: при повышении цены платежеспособная потребность людей сокращается и, наоборот, когда цена снижается, спрос на продукты увеличивается.

Количественное изменение спроса на динамику цен характеризует эластичность (или неэластичность) спроса. Эластичность спроса – это изменения спроса (чувствительность его объема) в зависимости от цены. Мерой изменения служит коэффициент эластичности спроса (Kс): Kс =Рост объема спроса (%)/Снижение цен (%)
Эластичный спрос - когда величина спроса изменяется на больший процент, чем цена.

Неэластичный спрос - когда платежеспособная потребность покупателей не чувствительна к изменению цен. 

Закон предложения (по цене)

Характеризует количественную зависимость предложения продавцов от цен:

· чем выше цена, тем больше растет предложение товаров;
· чем ниже цена, тем меньше предложение.
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Кривая П1-П2 показывает, как с ростом цены производители увеличивают объем продажи, и, наоборот, предложение с их стороны уменьшается при снижении цены.

Изменения объема предложения в ответ на увеличение цены характеризует эластичность (или неэлостичность) предложения. Эластичностью предложения –изменения в зависимости от динамики цены. Это изменения является коэффициент эластичности предложения (Кп): Kп =Объем предложения (%)/Рост цен (%)
Эластичное предложение - когда величина изменяется на больший процент, чем цена. 

Неэластичное предложение – когда предложение не изменяется при повышении или снижении цен. 

Закон цены по массовому спросу

Выражает количественную зависимость:

· чем больше объем массового спроса покупателей (по сравнению с предложением товаров), тем выше уровень рыночной цены

· рыночная цена снизиться в результате уменьшения спроса.

Закон цены по массовому предложению

Выражает количественную зависимость:

· чем больше предложение товаров (по сравнению со спросом), тем меньше уровень цен;

· цена будет возрастать при уменьшении предложения.

Равновесная цена 

Совместив кривые спроса и предложения получим в точке пересечения (Р) равновесие спроса и предложения
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Эта точка равновесия свидетельствует о единстве экономических интересов покупателей и продавцов.

Если из точки Р опустить перпендикуляр на ось абсцисс, то в точке КР определим равновесное количество. Оно показывает величину товарной массы (в данном случае количество яблок), которая удовлетворяет пожелание покупателей и продавцов.

Проекция точки Р на ось ординат - точка ЦР определяет равновесную цену.


	23 Конкуренция и ее экономическая роль.

Конкуренция - соперничество между участниками рыночного хозяйства за лучшие условия производства, купли и продажи товаров. Столкновение порождается объективными условиями: полной хозяйственной обособленностью каждого субъекта рынка, его полной зависимостью от хозяйственной конъюнктуры и противоборством с другими претендентами за наибольший доход. Борьба частных товаровладельцев за экономическое выживание и процветание - закон рынка. Конкуренция представляет собой нормальное состояние рынка.

Конкуренцию классифицируется:

· по видам собственников:

· мелких товаропроизводителей;

· владельцев небольших предприятий;

· совладельцев крупных хозяйственных объединений;

· а также между всеми участниками.

· по масштабам развития:

· индивидуальной (с участием одного лица);

· местной (ведется среди товаровладельцев какой-то территорий);

· отраслевой (в одной из отраслей рынка идет борьба за получение наибольшего дохода);

· межотраслевой (соперничество представителей разных отраслей рынка);

· национальной (состязание отечественных товаровладельцев внутри данной страны);

· глобальной (борьба предприятий, хозяйственных объединений и государств разных стран на мировом рынке).

· по характеру

· на свободную

· регулируемую
· по методам соперничества.

· ценовое (рыночные позиции соперников подрываются посредством снижения цен)

· неценовое (по качества продукции, лучшего обслуживания покупателей и т. п.).

· по способам противоборства

Свободная конкуренция:

· на рынке множество независимых товаровладельцев;

· имеется никем и ничем не ограниченный доступ на рынок;

· покупатели свободны от всяких ущемлений при выборе товара или услуги;

· свободное соперничество сопровождающееся борьбой с применением ценовой конкуренции.

Отрицательные черты, негативные признаки:

· соперники вступают в сговор  против других конкурентов;

· используется ложная реклама;

· устанавливаются дискриминационные цены;

· демпинг.

Конкуренция мелких товаровладельцев способна изменить только их индивидуальные цены товаров. В таком соперничестве конкуренты учитывают уровень равновесной цены, стремятся создавать продукты по более низкой индивидуальной цене и прибегают к продаже товаров по низким цене.

Первое правило К.: фирмы должны учитывать уровень равновесной цены как норматив рационального хозяйствования. При нарушении такого норматива фирма, установившая, допустим, очень высокую цену на свою продукцию ради получения большей величины прибыли, неизбежно сталкивается с затовариванием своих продуктов, не находящих сбыта. Тогда она вынуждена через какой-то промежуток времени снижать цены или даже прибегать к распродаже изделий по ценам, наиболее приемлемым для покупателей. Так конкуренция дает наглядный урок всем, кто не учитывает общественно нормальные условия производства и реализации товаров.

Второе правило К.: чтобы, как говорится, "обхитрить" равновесную цену, фирма продает свои изделия по общей для всех равновесной цене, но при этом старается затратить на единицу продукции меньше ресурсов и создавать товары по более низкой индивидуальной цене.
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	24. Монополистические объединения

Монополия – вид хозяйственной организации на рынке, которая означает захват крупным хозяйственным объединением подавляющей части рынка в целях своего обогащения.

Причины образования монополии:

· От конкуренции к монополии и от монополии к конкуренции;

· Обобществление производства увеличивает масштабы выпуска производства;
· Общая собственность расширяет масштабы присвоения.

Развитие монополистических объединений подразделяется на ряд групп:

· По месту в торговых сделках:

· Монополия – объединение предприятий, продающее определенные товары множеству покупателей;

· Монопсония – хозяйственное объединение, скупающее какие-то продукты у всех продавцов.

· С учетом степени охвата рынка:

· в масштабе одной отрасли рыночной деятельности – абсолютная монополия. В этом случае действует один продавец, доступ на рынок для возможных конкурентов закрыт, продавец имеет полный контроль над количеством товара, предназначенного для продажи, и его ценой.

· в отраслевом масштабе осуществляется деятельность – абсолютная монопсония. В отсутствие каких-либо конкурентов она полностью контролирует скупку продукции множества товаропроизводителей по установленной цене.

· В масштабе национального хозяйства может также сформироваться абсолютная монополия. Она находится в руках государства или его каких-то хозяйствующих органов (гос.мон. на внешнюю торговлю)

· Аналогично в национальном масштабе действует абсолютная монопсония
· По характеру и причинам возникновения:

· Естественная монополия – такие объединения, которые имеют в своем распоряжении редкие и свободно не производимые элементы производства.

· Легальные монополии:

· Патентная система;

· Авторские права;

· Товарные знаки

· Искусственные монополии – объединения, создаваемые с целью получения монополистических выгод.

· Картель - союз нескольких предприятий одной отрасли промышленности, в котором его участники сохраняют свою собственность на средства и продукты производства, а созданные изделия сами реализуют на рынке, договариваясь о квоте - доле каждого в общем выпуске продукции, о продажных ценах, распределении рынков и др.

· Синдикат - объединение ряда предприятий, изготавливающих однородную продукцию; здесь собственность на материальные условия хозяйствования сохраняется за участниками объединения, а готовая продукция реализуется как их общее достояние через созданную для этого контору.

· Трест- монополия, в которой создается совместная собственность данной группы предпринимателей на средства производства и готовую продукцию.

· Концерн - союз формально независимых предприятий (обычно из разных отраслей промышленности, торговли, транспорта и банков), в рамках которого головная фирма организуется финансовый (денежный) контроль за всеми участниками.

· Консорциум - временное соглашение между несколькими банками или предприятиями для совместного проведения финансовых или коммерческих операций большого масштаба.

Искусственные монополии преднамеренно меняют структуру рынка:

· создают барьеры для вхождения на отраслевой рынок новых фирм;

· ограничивают конкурентам доступ к источникам сырья и энергоносителям;

· создают очень высокий (по сравнению с новыми фирмами) уровень технологии;

· применяют более крупный капитал (дающий больший эффект от роста масштаба производства);

· “забивают” новые фирмы хорошо поставленной рекламой.

Государство осуществляет антимонопольное законодательство, ограничивая монополизацию рынка и поддерживая конкуренцию в цивилизованных формах.




	25. Каковы формы сочетания монополии и конкуренции в современных условиях.

В современных условиях возрастает экономическая роль монополии, особенно в развитии науки и техники. НТР обостряет конкуренцию, усиливая глобальное соперничество. Для настоящего времени характерно сочетание монополии и конкуренции в различных формах.

Типичными формами сочетания монополии и конкуренции является монополистическая конкуренция, основанная на дифференциации продуктов, и олигополия, обладающая большой рыночной властью.

Формы сочетания конкуренции и монополии:

Параметры состояния рынка

Монополистическая конкуренция

Олигополия

Число продавцов

Много

Мало

Барьеры входа и выхода из рынка

Нет

Обычно есть

Дифференциация продукта

Есть

Возможна

Участие фирм в контроле над ценами

Цена индивидуализированного продукта контролируется

Нелегальный контроль

В монополистической конкуренции сочетаются две стороны:

1. Фирма создает легальную монополию, которая с помощью патентов, торговых и фирменных знаков защищается от конкурентов. Этому же способствует дифференциация товаров - придание им таких индивидуальных свойств (по качеству, форме, окраске, упаковке, условиям продажи), которые делают рынок сбыта монополистическим.

2. На рынке, где продаются однородные товары (например, аптеки, рестораны) имеется много разных конкурентов, проводящих дифференциацию своих продуктов.

В олигополии по-своему сочетаются монополия и конкуренция - господство небольшого числа крупнейших фирм в производстве и на рынке. В США олигополию обычно образуют четыре ведущих фирмы отрасли, продающих на рынке до 60% всей продукции.

Олигополии нередко различными путями (посредством лидерства в ценах, тайного джентльменского соглашения) обходят антимонопольные законы и добиваются повышения рыночных цен или, поддерживают выгодные им цены. В силу этого появляется новый способ борьбы за покупательский спрос - неценовая конкуренция. Соперничество ведется на основе технического превосходства, высокого качества и надежности изделий, более эффективных методов сбыта, расширения видов предоставляемых услуг и гарантий покупателям, условий оплаты и других приемов. При этом учитывается воздействие научных достижений на характер и качество выпускаемых изделий, а также возросшая общественная роль и значимость торговой рекламы.

Процесс развития конкуренции и монополии на рубеже XX-XXI столетий перед представляется современная панорама взаимоотношений субъектов рынка. Она включает следующие элементы:

1. Сравнительно небольшие остатки свободной конкуренции.

2. Острое противоборство монополий с аутсайдерами (независимыми мелкими и средними хозяевами).

3. Соперничество между крупными монополиями на национальном и мировом рынках.

4. Монополистическая конкуренция и соперничество между участниками олигополии.

5. Государственное ограничение монополистической деятельности и защита конкуренции в ее цивилизованных формах.

Важно подчеркнуть, что в западных странах сейчас нет крайних состояний рынка: ни свободной конкуренции, ни чистой, ничем не ограниченной монополии, охватывающей все национальное хозяйство. Иная картина наблюдалась в нашей стране.


	26. Россия: путь к современному развитому рынку

С начала 1930-х гг. в экономике нашей страны господствовал государственный монополизм в закупке и продаже товаров. Централизованное планирование цен было не способно установить равновесное соотношение предложения и спроса всей товарной массы и отличалось произволом в установлении цен.

Для успешного перехода к развитому рынку в нашей стране важно правильно выбрать тип и структуру рыночных отношений; создать рынок как социальный институт: оптимально сочетать допустимую монополизацию и конкуренцию в их цивилизованных и эффективных формах; полностью развить всю систему специализированных рынков.

Основные признаки абсолютной монополии и развитого рынка

Абсолютная монополия

Развитый рынок

Плановое распределение центром средств производства, рабочей силы и финансовых средств

Продажа всем желающим производственных факторов и финансовых средств в негосударственном секторе

Централизованное установление строго фиксированных цен

Цены, основанные на договоре покупателей и продавцов

Нормированное распределение продуктов

Свободный выбор покупателями всех видов товаров

Монополия государства во внешней торговле

Свобода внешнеэкономической деятельности предпринимателей

Монополия государства

Конкуренция всех товаровладельцев


	27. Управление экономикой и ее место в экономической системе.

Управление экономикой – это целенаправленное, упорядочивающее воздействие на совместный труд. Оно призвано организовывать, регулировать и контролировать хозяйственную деятельность отдельных работников и производственных единиц в целях достижения намеченных результатов.

Управление хозяйством является производным экономическим отношением, которое зависит от собственности, кооперации и разделения труда, рынка и государственной деятельности.

Управление призвано так упорядочить коллективный труд, чтобы как можно лучше использовать средства производства и обеспечить их собственнику надлежащий доход. Зависимость управления от собственности может быть прямой (когда собственник занимается управлением) или косвенной (регулирование осуществляется через нанятых управленцев).

Новой основой управления деятельностью предприятия стал – менеджмент, использующих в своей работе систему теоритических и практических знаний о принципах, методах, средствах и формах управления производством в целях повышения его эффективности и увеличения прибыли.

Всякий вид кооперации труда нуждается в управлении. При переходе к сложной кооперации труда управление превращается в особый вид профессиональной деятельности.

На начальном этапе развития капиталистической экономики товарно-рыночные хозяйство развивалось на основе саморегулирования. Но в XX в., когда произошло огромное укрупнение и техническое усложнение производства, рынок не смог регулировать все национальное хозяйство. Общенациональные социально-экономические задачи стало осуществлять государство.

В XX в. рыночная власть перешла к монополиям и государству. Государство создало новый механизм регулирования поведения участников рынка и решения общенациональны социально-экономических задач.


	28. Особенности и структура микроэкономики.

Микроэкономика:

1. часть хозяйства страны, в которой сосредоточены обособленные хозяйственные единицы - домашние хозяйства и небольшие предприятия.

2. раздел экономической науки, который исследует указанные малые формы предприятий.

М. является исторически первоначальным видом хозяйственной деятельности. Возникшей на доиндустриальной стадии производства.

Домашнее хозяйство рассматривается как общее хозяйство, которое ведет группа совместно проживающих людей. Как правило, сюда входит семья - малая группа, которая основана на брачном союзе мужчины и женщины или кровном родстве.

В функции домашнего хозяйства входит:

1) получение доходов от продажи факторов производства (например, рабочей силы) и от имущества (арендная плата за жилье и землю, процент по вкладу денег в банк, доход от акций и др.);

2) ведение домашнего хозяйства (работа в подсобном сельском хозяйстве, покупка предметов потребления и услуг, домашнее приготовление пищи и других продуктов, потребление материальных и духовных благ);

3) воспитание подрастающего поколения;

4) “внешние” экономические связи (уплата налогов государству, получение трансфертных платежей, экономические связи с заграницей, включая получение различных денежных переводов, посылок и т. п.). 

Другой исходной единицей М. является предприятие - хозяйственная организация, занимающаяся изготовлением и сбытом благ и услуг. Такие организации, как известно, могут быть в собственности физических (очень небольшие предприятия) и юридических лиц (фирмы). Рассматривается деятельность фирм, большинство из которых создает новую стоимость, а затем распределяет ее. Деятельность подразделяется: а) производство и обращение новой стоимости и б) распределение доходов.




	29. Коммерческое предпринимательство

Предприниматель – это физическое или юридическое лицо, которое берет на себя риск и ответственность за организацию, и управление фирмой. Предпринимательство подразделяется на разные виды в зависимости от его масштабов и характера деятельности.

1. По масштабам деятельности подразделяется:

Индивидуальное - любая созидательная деятельность одного человека и его семьи;

Коллективное - полезным делом занят какой-то коллектив. Оно включает: мелкий, средний крупны бизнес;

2. По своему характеру деятельности:

Некоммерческое Д. - не связанное с продажей продукции ради обогащения.

Коммерческая Д. - занятие, приносящее доход. В нее входят:

· непроизводственный бизнес;

· торговый бизнес;

· бизнес в сфере услуг;
· производственный бизнес;

Для осуществления свой коммерческой деятельности предприниматель выполняет следующие функции: 

1 функция - ресурсная. Для любой хозяйственной деятельности необходимы объективные факторы (средства производства) и субъективные, личные (работники с достаточными знаниями и умениями.

2 функция - организаторская. Ее существо: обеспечить такое соединение и комбинирование факторов производства, которое лучше всего способствует достижению поставленной цели.

3 функция - творческая, связанная с организационно-хозяйственным новаторством. Значение этой функции для бизнеса резко возросло в условиях современного научно-технического прогресса и развития неценовой конкуренции. В связи с усилением функции, связанной с инновациями (внедрением новинок в производство), создается новый экономический климат для предпринимательства.

Коммерческий расчет предполагает выполнение следующих правил: предпринимательской самостоятельности, самоокупаемости и прибыльности, самофинансирования, материальной заинтересованности и экономической и социальной ответственности.

Чтобы уменьшить возможный риск, предприятие соблюдает коммерческую тайну и осуществляет различные виды страхования рисков.


	30. Процесс производства новой стоимости.

Поскольку капитал – это постоянно возрастающая стоимость. Деньги превращаются в капитал когда служат средством создания в производстве новой стоимости.
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П - процесс создания новых товаров, Т' - произведенные фирмой товары с возросшей стоимостью. Для начала производства надо иметь деньги (Д), На них приобретаются факторы производства - средства производства (СП) и рабочая сила (Р). После этого процесс обращения товаров и денег прерывается и начинается процесс производства (П), в котором создается новая стоимость. Созданные полезные вещи обладают возросшей стоимостью (Т'). После продажи произведенных товаров по их стоимости предприниматель получает сумму денег (Д'), которая превышает первоначальную величину денежных средств. Если из этой возросшей суммы денег, полученной за все реализованные изделия, вычесть первоначально авансированную величину (Д), то бизнесмен получает валовую (общую) прибыль.

Нормальное производство новой стоимости основывается на экономическом и юридическом условии: собственники всех производственных факторов должны гарантированно (согласно правовым договорам) получать свою долю общего дохода предприятия. Работники получают вознаграждение за труд – заработную плату, собственнику земли за сдачу ее в аренду причитается рента, владелец денежных заемных средств (кредитор) получает процент, а бизнесмен – предпринимательский доход (из прибыли).

Стоимость готовых изделий СТ включает: стоимость средств производства (старую стоимость – СП и добавленную (новую) стоимость (СД): СТ = СП + СД.

В свою очередь, добавленная (новая) стоимость распадается на две части: заработную плату работников (ЗП) и валовую прибыль (ПВ): СД = ЗП + ПВ.

Наконец, валовая прибыль распадается на доходы разных собственников (прежде всего собственников вещественных факторов производства): а) ренту (РЗ), б) процент (ПЦ) и чистую прибыль (ПЧ), которая достается фирме: ПВ = РЗ + ПЦ + ПЧ.

Таким образом новая стоимость является источником доходов собственников всех факторов производства. Это наглядно представлено в формуле: СД = ЗП + РЗ + ПЦ + ПЧ.


	31. Простое воспроизводство капитала фирмы

Простое воспроизводство - это непрерывное повторение созидательной деятельности, при котором величина создаваемого продукта и размер действующего капитала (производственных фондов) остаются неизменными. Таким образом капитал совершает замкнутое круговое движение.
Кругооборот капитала - это один цикл его движения, который охватывает процесс производства и обращения создаваемых товаров и завершается возвращением капитала в его исходную денежную форму.

Весь путь можно схематично изобразить известной нам 
формулой:[image: image14.png]



Последовательное продвижение капитальной стоимости через три стадии и смену трех функциональных форм капитала. Кратко опишем их.
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совершается в сфере обращения. Денежный капитал превращается в производительный. Авансированные денежные средства на средства производства СП и покупает рабочую силу PC. Затраты для налаживания производства товаров.
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протекает в сфере производства. Производительная форма капитала превращается в товарную форму Купленные на факторы производства - средства производства и рабочая сила - соединяются в производственном процессе П. В нем создаются товары с нужной полезностью и содержащие вновь возникающую стоимость Т1.

3 стадия: Т1 - Д1. относится к сфере обращения. Товарный капитал Т1 с возросшей стоимостью вновь превращается в денежный капитал Д1,содержащий прибыль.

Последовательное превращение капитала из одной функциональной формы в другую, его движение через три стадии и представляет собой кругооборот капитала (фондов). Эти стадии существенно различаются между собой. Только во второй стадии - в процесс производства - первоначально авансированная в денежной форме стоимость Д возрастает на сумму прибыли. Д–Т и Д1–Т проходят в сфере обращения и представляют собой смену форм стоимости, что требуется для получения прироста капитала.

Получение прибыли подталкивает непрерывно пускать капитал в кругооборот. Для движения необходимо, во-первых, чтобы капитал переходил из одной его формы в другие. Во-вторых, в каждый данный момент функционирующий капитал должен одновременно находиться в денежной, производительной и товарной формах и на всех стадиях кругооборота. Денежный капитал превращается в производительный, производительный преобразуется в товарный, а последний - в денежный. Такое единство кругооборота всех форм капитальной стоимости - обязательное условие ее постоянного функционирования.

Оборот капитала – период от начла движения авансированной капитальной стоимости до ее возращения в денежной форме, возросшей на величину прибыли.

Основной капитал в течение длительного срока полностью участвует в производстве, переносит свою стоимость на готовые изделия по частям.

Оборотный капитал – часть производственного капитала, стоимость которого полностью переносится на продукт и возвращается в денежной форме за один кругооборот.
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Основной капитал подвергается физическому и стоимостному износу, а средства на простое его  воспроизводство накапливаются в амортизационном фонде (расходуется на капитальный ремонт средств труда и их полное обновление)
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Норма амортизации АН определяется как отношение годовой суммы амортизационных отчислений АО к среднегодовой стоимости основного капитала КО, выраженное в процентах: АН = (АО / КО) х 100
	32. Расширенное воспроизводство индивидуального капитала.

Расширенное воспроизводство индивидуального капитала - увеличение размеров капитала, которое приводит к росту величины применяемых факторов производства, тем самым к получению большей суммы новой стоимости. Прирост величины действующего капитала происходит за счет накопления.

Накопление капитала - это приращение денежных и материальных средств, расходуемых на расширенное воспроизводство. Накопления включают источники финансирования расширенного производства.

Финансирование (выделение денежных средств) – осуществляется за счет внешних и внутренних источников дополнительного капитала.

· Внешние источники – банковские и иные кредиты, акции, облигации, паи;

· Внутренние источники – прибыль предприятия.

Накопление капитала (НК) подразделяется на две части: производственное (НП) и непроизводственное (НН).

НК = НП + НН
Производственное накопление (инвестиции) расходуется:

а) увеличение количества средств производства (расширение производственных площадей и строительство новых зданий и сооружений, приобретение станков, оборудования и т.д.)

б) прирост : материальных запасов (резервов и страховых фондов).

Непроизводственное накопление расходуется::

а) прирост фондов непроизводственной сферы (жилого фонда предприятия, медицинских учреждений, учреждений культурно-бытового обслуживания);

б) дополнительные затраты на обучение и повышение квалификации работников (увеличение расходов на обучение рабочим профессиям, рост квалификации и переквалификацию ; занятых, что ведет к повышению производительности их труда).




	33. Накопление капитала: его структура и назначение. Первоначальное накопление капитала.

Накопление капитала - это приращение денежных и материальных средств, расходуемых на расширенное воспроизводство. Накопления включают источники финансирования расширенного производства.

Финансирование (выделение денежных средств) – осуществляется за счет внешних и внутренних источников дополнительного капитала.

· Внешние источники – банковские и иные кредиты, акции, облигации, паи;

· Внутренние источники – прибыль предприятия.

Накопление капитала (НК) подразделяется на две части: производственное (НП) и непроизводственное (НН).

НК = НП + НН
Производственное накопление (инвестиции) расходуется:

а) увеличение количества средств производства (расширение производственных площадей и строительство новых зданий и сооружений, приобретение станков, оборудования и т.д.)

б) прирост : материальных запасов (резервов и страховых фондов).

Непроизводственное накопление расходуется::

а) прирост фондов непроизводственной сферы (жилого фонда предприятия, медицинских учреждений, учреждений культурно-бытового обслуживания);

б) дополнительные затраты на обучение и повышение квалификации работников (увеличение расходов на обучение рабочим профессиям, рост квалификации и переквалификацию; занятых, что ведет к повышению производительности их труда).

Первоначальное накопление капитала.

Смит. предположил, что обычному накоплению капитала когда-то предшествовало первоначальное накопление, явившееся исходным пунктом капиталистической экономики. Такое накопление произошло не из прибыли.

Чтобы капиталистическое производство могло возникнуть, необходимы были две исторические предпосылки: во-первых, отмена феодального закрепощения крестьян и формирование большого числа свободных работников по найму и, во-вторых, образование значительных сумм капитала у предпринимателей. В Западной Европе эти процессы проходили в XV-XVIII вв.

Люди накапливали предварительную сумму капитала разными путями и методами. Так, на Западе широко распространена версия о двух типах собственников. Одни из них - праздные люди, тратившие свой доход на личные нужды. Другие же - бережливые хозяева: постоянно наращивали за счет дохода свое имущество. Правда, это был медленный процесс обогащения.

Мощными факторами, которые ускорили первоначальное накопление капитала, послужили известные насильственные, способы обогащения:

а) колониальные войны и хищническая эксплуатация населения колоний;

б) работорговля;

в) применение рабского труда на плантациях и многих рудниках по добыче драгоценных металлов

г) торговые войны и др.

В ряде стран большую роль в формировании буржуазии сыграло государство, финансировавшее строительство крупных заводов, шахт, рудников, железных дорог.


	34. Повышение эффективности производства на основе НТП

Что бы предприятие было конкурентоспособным и развивалось необходимо постоянное обновление техники, повышение уровня образования работников. Это и определило особенности современного накопления:

1-я особенность: значительный рост затраты на научные исследования и опытно-конструкторские разработки (НИОКР), показатель наукоемкости производства.
2-я особенность: ориентация на смену циклов обновления продукции. Каждый цикл включает два этапа:

а)
исследовательский (в том числе выработка новой идеи, опытно-конструкторские разработки и пробный выход на рынок с улучшенным образцом изделия)

б)
жизненный цикл нового продукта (период его реализации на рынке), распадается на периоды:

· выход изделия на рынок;

· рост спроса на него;

· насыщение потребности рынка;

· спад спроса.
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Смена жизненных циклов товаров зависит от технологического внедрения новинок продукции.

3-я особенность: зарождение нового вида рынка - рынок научно-технических разработок. Наука и производство слились в один комплекс, вследствие чего сроки исследований значительно сократились. Научная работа проходит такие фазы:

· фундаментальные изыскания. Их результатом становятся открытия новых явлений и законов;

· прикладные исследования, итогом которых являются изобретения;

· научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки. Коммерческий продукт продается вместе с ноу-хау.

На рынке научных разработок ведущие позиции занимают венчурные (рисковые) фирмы фонды, которые доводят научные исследования до готовых коммерческих продуктов. Увеличив капитал, организуются акционерные компании. Инвесторы приобретают акции предприятия и, с выгодой продав их на рынке ценных бумаг, получают прибыль, на которую рассчитывали.

На достижениях научно-техническая революции (НТР) стремительно развивается новая экономика. Главными направлениями которой являются:

· микроэлектроника;

· комплексная автоматизация:

· новейшие материалы (композиционные)

· биотехнология;

· нанотехнология.

На современно этапе развития активно внедряются и используется интерактивный бизнес связанный с обменом информацией и осуществления коммерческих операций.

Вместо традиционной машинной технологии внедряются принципиально новая совокупность методов изготовления полезных вещей обеспечивающие резкий подъем эффективности производства – высокие технологии. Разновидности высоки технологий:

· безмашинная;

· малолюдная и безлюдная (роботизированные комплексы);

· ресурсосберегающая (порошковая металлургия, безотходное производство);

· экологически чистая (замкнутые циклы производства, использование вторичное сырье);

· высококачественная

Это обеспечивает рост экономической и социальной эффективности хозяйственной деятельности.

	35. Интерактивный бизнес
Интерактивный бизнес – совместное взаимодействие бизнесмена и компьютера, другого автоматизированного средства связи в целях обмена информацией и осуществления коммерческих операций.

В интерактивном бизнесе совершенно в ином виде представлены отношения между субъектами (физ/юр лица). Такие отношения устанавливаются с помощью информационных технологий. В информационной технологии предметом труда является информационный продукт, а орудием труда – средства электронно-вычислительной техники и связи.

В интерактивном бизнесе осуществляются разнообразные коммерческие операции приносящие прибыль:

· торговля;

· страхование;

· банковские операции;

· биржевые операции;

· инвестирование капитала;

· обучение;

Повышенная эффективность основана на экономии времени, площадей, людских и прочих ресурсов


	36.Эффективность производства на предприятии.

В доиндустриальной стадии производства при ручном труде измерением эффективности производственных затрат являлась производительность (выработка) живого труда. 

В индустриальной стадии являлось производительность (выработка) машин (оборудования).

На постиндустриальной стадии появился новый экономический показатель – эффективность производства.

Эффективность производства ЭП - отношение результатов (эффекта) к затратам живого и овеществленного труда. Эффект на измеряется величиной прибыли П. Затратами являются текущие производственные расходы, которые называются себестоимостью товарной продукции СС.[image: image20.png]



Себестоимость товарной продукции суммирует общие расходы на выпуск продукции. Она включает;

а) оплату труда всех работников;

б) амортизацию производственных основных фондов;

в) израсходованные материальные ресурсы (сырье, материалы, топливо, энергию

Виды эффективности производственных затрат:
Производительность труда (трудовые затраты) ПТ – показывает степень результативности использования трудовых ресурсов.

ПТ = ПЧ / Р, где ПЧ - производство чистой продукции на одного среднесписочного работника Р
Фондоотдача (капиталоотдача) ФО  – _характеризует уровень плодотворности применения основного капитала (основных фондов).

ФО = ПТ / Ф – отношение чистой продукции на рубль среднегодовой стоимости производственных основных фондов Ф. 

Материалоемкость продукции МЕ – свидетельствует о размере материальных затрат (сырья, топлива, тепловой и электроэнергии, и комплектующих) на единицу продукции в денежном выражении.

МЕ = М / ПЧ – отношение материальных затрат М и стоимости чистой продукции ПЧ
Указанные показатели возрастают, уменьшаются или оставаться неизменными. Сочетания этих количественных значений дают разные варианты динамики эффективности производства. Наибольшей эффективности достигают при наибольших показателях - одновременно производительности труда, увеличение фондоотдачи и снижение материалоемкости продукции.

Такой результат возможен только при использовании всех основных направлений нынешнего этапа НТР.

Общий результат трудовой деятельности — объем созданной продукции — является зависимым от функционирования основных факторов производства, их количественного и качественного уровня. Эта связь выражается математической формулой, получившей название производственной функции (Кобба-Дугласа).

В ней показана количественная зависимость объема выпуска продукции от трех факторов - капитала (в натуральном виде – средств производства), труда и технического прогресса. Если рассматриваемую функцию выразить в показателях среднегодовых темпов прироста факторов, она примет следующий вид:
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где Y, К, L — соответственно темп прироста продукции, капитала, рабочей силы; r – комплексный показатель роста совокупной экономической эффективности всех факторов (помимо изменений в технике он отражает улучшение качества и повышение эффективности использования живого или овеществленного труда и др.)




	37. Сущность и величина заработной платы.

Рынок труда - особая область рыночных отношений, где совершаются сделки по купле-продаже рабочей силы.

Наемный работник продает на определенное время свою рабочую силу – способность к труду, а труд представляет собой процесс целесообразного использования рабочей силы. Фактически человек отдает предпринимателю право временно использовать его рабочую силу. А бизнесмен оплачивает не весь труд, а только рабочую силу. 

Заработная плата определяется стоимостью или ценой рабочей силы как товара.

Величина заработной платы учитывает следующие социально-воспроизводственные факторы:

· стоимость жизненных средств, необходимых для нормального воспроизводства рабочей силы;

· уровень квалификации работников;

· национальные различия в условиях жизни в разных странах;

· спрос и предложение на рынке труда;

· конкуренцию и монополию при купле-продаже рабочей силы.

38. Роль форм заработной платы в стимулировании труда.

Существует две основные формы заработной платы: повременная и сдельная.

Повременная заработная плата - устанавливает размер вознаграждения в зависимости от проработанного времени. Подсчитывается величина оплаты за 1 час, день, неделю, месяц, а затем умножается на проработанное время.

При определении размеров повременной заработной платы устанавливается единица измерения цены труда - цена часа труда.

Почасовая ставка оплаты труда (ЗЧ) рассчитывается путем деления установленной величины заработной платы (за день, неделю, месяц - ЗП) на нормированное число часов труда (соответственно за день, неделю, месяц - В): ЗЧ = ЗП / В
Применяется на предприятиях с преобладает регламентированного технологического режима. Она позволяет повышать интенсивность (напряженность) труда без увеличения его оплаты. Работодателю особенно выгодно применять почасовые ставки зарплаты, поскольку в этом случае работнику оплачивается не дневная (или недельная, месячная) стоимость его рабочей силы, а только фактически отработанное число часов. При ухудшении хозяйственной конъюнктуры работодатель может сократить общее время труда работников по сравнению с первоначально намеченной его продолжительностью, и тогда человек может стать полубезработным.

Руководителям, итр и служащим повременная оплата труда устанавливается в виде должностных окладов. Размер месячной заработной платы соответствует схеме должностных окладов и предусматривает мин. и макс. пределы (вилку).

Сдельная (поштучная) заработная плата – рассчитывается в зависимости от объема выпущенной продукции, заработок возрастает в прямой пропорции от количества изготовленных изделий. Эта зависимость устанавливается с помощью поштучной расценки.

Поштучная расценка РШ исчисляется путем деления часовой (дневной) цены труда ЗП на норму выработки (НВ - число штук, которое необходимо выработать за час или день при нормальных условиях): РШ = ЗП / НВ
При этом устанавливается мера интенсивности труда рабочего с помощью нормы выработки - объем продукции, который рабочий должен изготовить за определенное время (или обратной величины - нормы времени, расходуемого на создание единицы или партии изделий).

Личный интерес побуждает человека трудиться более напряженно, с тем чтобы выпустить больше изделий и увеличить свой дневной доход.

Применяется на предприятиях с высокой долей ручного труда.

В развитой рыночной экономике материальное вознаграждение за работу ставится в зависимость от коммерческих результатов деятельности предприятия. Широко распространены премиальные системы предусматривающие вознаграждение за высокое качество продукции, экономию материалов и улучшение других конечных результатов производства. В различных вариантах используются повременно-премиальная, сдельно-премиальная, сдельно-прогрессивная, аккордная (с оплатой всей работы) и другие разновидности стимулов.

Дифференцированное  вознаграждения за труд
Различные уровни оплаты труда определяются с помощью тарифной системы - совокупности нормативов (узаконенных правил, норм), который регулируют уровень заработной платы рабочих и служащих. В эту систему входят: тарифные ставки, тарифные сетки и тарифно-квалификационный справочник.

· Тарифная ставка показывают размеры оплаты труда работников за час или день.

· Тарифная сетка - шкале, определяющей отношение тарифных ставок рабочих от разрядов разрядов (от уровня квалификации) к ставке 1-го разряда. Шкала указывает число разрядов (диапазон сетки - соотношение тарифных коэффициентов крайних разрядов сети) и межразрядные соотношения (абсолютные и относительные - в процентах - нарастания таких коэффициентов от разряда к разряду).

· Тарифно-квалификационный справочник - это нормативный документ для тарификации работ и присвоения людям квалификационных разрядов. В нем все профессии характеризуются с учетом содержания и сложности труда, с которым должен справляться рабочий соответствующей квалификации.

В России единая тарифная сетка по оплате труда работников бюджетной сферы, предусматривает 18 разрядов в зависимости от уровня квалификации и занимаемой должности работников. 1-й разряд оплаты труда предусматривает получение минимальной заработной платы, а 18-й разряд- 10 минимальных окладов.

Чтобы повысить отдачу человеческого фактора, применяют новые формы стимулирования основанные на индивидуальном подходе к каждому работающему и увязывают величину дохода с личным вкладом, компетентностью (осведомленностью в определенном деле) и добросовестностью. В результате снижается доля традиционной постоянной части заработной платы и соответственно возрастает ее переменная часть, зависящая от индивидуальных результатов работы, а также от общего финансового состояния фирмы. 

Учитываются личные качества на основе так называемой оценки “по заслугам”. Выделяется ряд показателей: фактический уровень выработки, качество труда, экономия материалов, бережный уход за оборудованием, максимальное использование рабочего времени. Сюда входит также “общая надежность”, “стремление к сотрудничеству”, “общее поведение”, что характеризует преданность человека компании.


	39. Заработная плата в номинальном и реальном измерении.

Номинальная зарплата – указанная в контракте сумме денег при найме, причитающейся работнику за его труд.
Реальная (вещественный) зарплату. – выражается в количестве и качестве средств существования и услуг, которые можно купить на свою номинальную (денежную) зарплату.

Показатель реальной оплаты труда наиболее точно (в сравнении с номинальной зарплатой) показывает, насколько лучше или хуже стал жить человек после изменения уровня потребительских цен.

Зная динамику номинальной зарплаты и потребительских цен, можно подсчитать, как за определенный период изменилась реальная оплата труда.

Индекс номинальной зарплаты ИЗ определяется как частное от деления величины заработка в текущем периоде 3Т на величину заработка в избранном базовом периоде 3Б, выраженное в %:[image: image22.png]



Индекс реальной зарплаты ИРЗ в процентах: [image: image23.png]p.3
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где ИЦ – индекс цен
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В зависимости от темпов инфляции и изменения номинальной зарплаты могут быть 4 варианта динамики уровня реальной оплаты труда.

1 вариант: номинальный заработок повышается такими же темпами, какими растут потребительские цены. В этом случае уровень реальной зарплаты стабилен. Вариант возможен, если происходит автоматическая индексация денежной зарплаты, то есть ее повышение в соответствии с подъемом официального индекса цен – редкое явление.

2 вариант: номинальная зарплата растет быстрее, чем инфляция. Величина реального вознаграждения увеличивается в абсолютных размерах – более редкий.

3 вариант: при низких темпах инфляции обычно не проводится индексация номинальной зарплаты. В данном случае величина реальной оплаты труда уменьшается в абсолютных размерах.

4 вариант инфляционная спираль: при высоких темпах инфляции не проводится автоматическая индексация заработной платы, то работники все же часто добиваются соответствующего увеличения денежных доходов. Когда правительство и бизнесмены устанавливают более высокий уровень заработков, то в итоге происходит удорожание продукции. Ведет к новому росту потребительских цен. Повторяется новый виток “спирали”. Данный вариант опасен тем, что он способен раскручивать “маховик” инфляции и вести дело к гиперинфляции.


	40. Образование и распределении прибыли.

Прибыль – это доход фирмы, выступающий в виде прироста примененного капитала.

В производстве процесс образования прибыли проходит 2 этапа:

1 этап: прибыль образуется при создании новой стоимости.

2 этап: прибыль образуется как форма реализованной стоимости в денежном выражении.

Прибыль производителя ПП – это разница между оптовой ценой ЦО и себестоимостью продукции СС: ПП = ЦО - СС
Прибыль зависит от 2 факторов:

· уровня себестоимости товара;

· уровня оптовых цен.

1-й фактор – себестоимость товара
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Стоимость товарная (СТ) включает стоимость затраченных средств производства СП и добавленную (новую) стоимость СД.

В свою очередь, добавленная стоимость СД распадается на заработную плату ЗП и валовую прибыль ПВ.

Себестоимость зависит производственных затрат, которые делятся на прямые и косвенные в расчете на единицу продукции.

· Прямые расходы на производство (переменные затраты) зависят от объема выпуска изделий. К ним относятся:

· заработная плата работников непосредственно занятых изготовлением благ;

· затраты на сырье, материалы, другие предметы труда.

Общая величина их изменяется в прямой пропорции с масштабами выпуска товаров.

· Косвенные расходы на производство (условно-постоянные) мало или совсем не зависят от масштабов выпуска изделий. К ним относятся:

· аренду здания;

· заработную плату служащим;

· страховку имущества;

· обслуживание машин (их амортизация и ремонт);

· коммунальные услуги (телефон, электроэнергия, отопление и т. п.);

· затраты на реализацию продукции (ее транспортировка, сбыт, реклама и др.);

· выплаты по процентам на заем.

Общая сумма этих расходов практически не меняется при увеличении или уменьшении объема выпуска изделий. Поэтому при росте количества благ себестоимость единицы продукции снижается. Поэтому экономическая выгода появляется при увеличении объема выпуска продукции.

2-й фактор – оптовая цена
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Здесь возможны 5 вариантов в соотношении цен, стоимости и себестоимости изделий:

1. Цена Ц1 – убыток - реализуются ниже себестоимости.

2. Цена Ц2 – самоокупаемость – денежная выручка за товар совпадает с издержками предприятия.

3. Цена Ц3 – прибыль в меньшем размере, чем величина заключенной в товаре прибыли – выше себестоимости и ниже стоимости.

4. Цены Ц4 – вся прибыль – совпадение уровня стоимости заключенная в товаре.

5. Цены Ц5 – сверхприбыль – рынок позволяет получать за товар больше денег, чем величина стоимости, а величина дохода превосходит объем созданной прибыли.

При подсчете валовой прибыли (общей, суммарной) определяется сумма продаж (денежный доход от реализации всех товаров, произведенных за определенный период). Эта сумма подсчитывается путем умножения средней цены за изделие на общее количество проданных благ.

Масса валовой прибыли (ПВ – это разница между суммой продаж (ЦО и себестоимостью всех товаров (СС (совокупными издержками производства):
(ПВ= (ЦО - (СС
Образование массы валовой прибыли зависит:

· от производственных факторов - величины совокупных издержек и масштабов производства;

· рыночного фактора - уровня оптовых (сбытовых) цен. Получение массы прибыли даст возможность начать ее распределение.

[image: image27.png]Joxonpl GYpMBI,
THIC.
pyoseit

I,
ol HHe ot \
300 ' \ ~ \\\\

211, (coBOKyMnHas \

‘ MpUOBLLIHL
250 + b )
$Cc (COBOKYIHBIE
200 + v N3IEPXKH)
/' Touka CaMOOKYNaeMOCTH

150 4 1
: t
1
100 + :
|
50 + |
t

1 L 3 i 1 H ] 1 1

10 20 30 40 50 60 70 80 90 100
BolnycK TOBapoB, THIC. IOTYK




Распределение валовой прибыли
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	41. Норма прибыли и ее экономическая роль.

Норма прибыли – характеризует степень возрастания капитала, который авансирован на производство товаров и услуг.
Авансированные средства ДА складываются из стоимости средств производства СП и расходов на заработную плату ЗП. В таком случае норма прибыли НП предстанет как отношение прибыли ПВ к первоначально затраченным средствам, выраженное в %:
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Под нормой прибыли понимается годовая норма прибыли: отношение полученной за год прибыли ко всему авансированному капиталу – характеризует эффективность деятельности фирмы.

О степени доходности судят по следующим основным показателям:

· прибыль – конечный финансовый (фр. finance - доход, наличность) результат: сумма прибыли от реализации продукции, основных фондов, иного имущества, а также других доходов;  

· рентабельность продукции – соотношение между величиной  прибыли от реализации продукции (работ, услуг) и затрат на ее производство и реализацию;

· рентабельность активов – соотношение прибыли и средней стоимости активов предприятий (организаций). К активам предприятия относят основные и оборотные фонды, ценности.

Рентабельность фирм зависит от 2 видов факторов:

· внутрипроизводственных;

· величины массы прибыли;
· структуры авансированных затрат  на производство средств - от удельного веса расходов на оплату труда работников;

· скорость оборота средств, затраченных на производство;

· экономия затрат на средства производства. Достигается благодаря внедрению прогрессивной техники и технологии, увеличению количества рабочих смен в течение суток и др. В итоге снижается себестоимость продукции и соответственно увеличивается доход фирмы;

· экономия на масштабах производства. На практике действует тенденция, выражающая преимущества крупного производства перед мелким. Такой эффект достигается вследствие углубления разделения труда, применения более производительного оборудования и других факторов, положительно сказывается на росте рентабельности.

· Рыночных:

· соотношения спроса и предложения товаров;

· конкуренции и монополии;

· уровня цен внутри страны и на мировых рынках.




	42. Прибыль и норма прибыли торгового капитала.

Торговый бизнес осуществляется по формуле: Д – Т – Д', где
Д - денежные затраты на торговлю;

Т - товары (закупаемые оптом и продаваемые в розницу);

Д' - денежная выручка от реализации благ по розничным ценам.

Следовательно.

Торговая прибыль ПТ – разница между выручкой (суммой продаж) и первоначально авансированной суммой: ПТ = Д' – Д.

Следовательно формула нормы торговой прибыли имеет вид П′Т : П′Т  = ( ПТ / Д ) 100%
Норма прибыли торгового капитала - это отношение прибыли ПТ к авансированному торговому капиталу Д, выраженное в %.

Авансированные торговые затраты Д складываются из 2 основных элементов:

расходов на закупку товаров по оптовым ценам ЦО;

торговых издержек – затрат по организации торгового предприятия ИТ.

Следовательно. авансированный капитал представляет собой сумму:

затрат на покупку всех благ Т по их оптовым ценам ЦО ;

величины торговых издержек.

Д = Т ( ЦО + ИТ 

В свою очередь, денежная выручка - это произведение количества проданных товаров Т на их розничную цену ЦР:

Д' = Т ( ЦР
Следовательно формула прибыли имеет вид:

ПТ = Т ( ЦР – (Т ( ЦО + ИТ )
Масса торговой прибыли (абсолютная величина) зависит:

от количества реализованных продуктов;

уровня оптовых и розничных цен, соотношения между ними;

издержек торговой деятельности.

Издержки по организации розничной торговли ИТ – прямые и косвенные.

Прямые (переменные) расходы – их величина изменяется в прямой пропорции с динамикой объема продаж товаров:

· затраты на покупку товара по оптовым ценам;

· транспортные расходы.

косвенные (условно-постоянные) издержки – включаются затраты торгового предприятия:
· вознаграждение за труд сотрудников;

· плата за аренду помещения;

· страховые взносы;

· коммунальные услуги (связь, электричество и др.).

При увеличении объема товарооборота в расчете на 1ед. товара прямые расходы (переменные) не меняются, а косвенные затраты (постоянные) сокращаются следовательно увеличивается прибыль.
Торговая прибыль зависит от уровня розничной цены по отношению к издержкам в расчете на 1ед. товара.

ЦР = ЦО + ТН
Торговая надбавка ТН покрывает издержки и включает прибыль:

ТН = ИТ +ПТ
Следовательно:

ЦР = ЦО + ИТ +ПТ
При определении розничных цен учитывать два ограничителя:

· цену продавца, ниже которой он не может продавать товары (цена не покроет издержек и не даст нормальной прибыли);

· цену покупателя, выше которой он не будет платить за вещь.

Может существовать 4 варианта соотношений данных видов цен.

1-й вариант: цены продавцов и покупателей равны. Тогда блага будут реализованы по равновесной цене.

2-й вариант: цены продавцов и покупателей совсем не совпадают. Товары не будут проданы.

3-й вариант: высокие цены продавцов совпадают только частично с ценами некоторых потребителей, имеющих большие доходы. В этом случае продукты будет покупать привилегированная часть населения.

4-й вариант: цены продавцов соответствуют ценам основной части покупателей. Тогда откроется массовая реализация товаров.


	43. Маркетинг и его  социально-экономическое значение.

Маркетинг (маркет - рынок, маркетинг - рынковедение) - такая система управления фирмой, которая лучше приспосабливает производство к требованиям рынка для более выгодной продажи товаров.

Цели маркетинга является повышение эффективности торговли.

Способы:

· выбор продукт, нужный покупателю для производства, обладающий высоким качеством и конкурентоспособностью. Предполагается создать “рынок покупателя”, то есть выпускать товары, которые будет согласен приобрести потенциальный потребитель. Осуществляется ряд мер:

· изучить рыночный спрос, потребности покупателей.

· повысить качество товара: улучшить дизайн, в том числе цветовую гамму, размеры, эргономичность и другие признаки, учесть психологию потребителей, а также эмоциональные и рациональные мотивы покупок.

· выбрать сегмент (участок) рынка, где слабо удовлетворяется покупательский спрос и где меньше конкуренции. Выбрать определенный вид продукции, который целесообразно производить.

· определение цена товара должна покрывать производственные затраты и приносить прибыль предприятию, а также быть приемлемой для потребителя.

· применять все способы продвижения товара до покупателя; так воздействовать на людей, чтобы они приобрели его.В этих целях применяются:

· - предпродажное обслуживание (предоставление кредита на покупку) и послеторговое обслуживание (гарантийный ремонт и др.);

· стимулирование сбыта товаров и премирования постоянных клиентов предприятий сферы услуг (гостиниц, авиалиний, банков и т. п.);

· предоставление максимума удобств для потребителей;

· профессионально созданная и проведенная рекламная компания.

· определить позицию на рынке (установить, где и когда выгоднее всего продать товар). Несоблюдение такого требования приводит к серьезным ошибкам.

Однако существует и негативные явления:

· повышаются цены из-за дорогой, хотя и красивой, упаковки;

· растут расходы на кредит покупателям, послеторговый сервис и др.;

· широко распространяется назойливая и зачастую недостоверная реклама;

· применяются ядовитые красители, вредные пищевые добавки, придающие товарам более привлекательный вид;

· рекламируются вредные для здоровья товары - сигареты, спиртные напитки и т. п.

Против таких отрицательных действий фирм применяются соответствующие противодействия. Во многих странах законодательство предусматривает защиту прав потребителей; усиливается контроль за качеством продукции; регламентируется рекламная деятельность с тем, чтобы она не наносила ущерб людям. Активно действуют общества по защите права потребителей.

Благодаря маркетингу фирмы-производители осуществляют комплекс мер, которые совершенствуют производство и улучшают рыночные связи с потребителями их продукции. В конечном счете все это ведет к увеличению массы и нормы прибыли и удовлетворению спроса.


	44. Кредит и его экономическая роль.

Кредит – предоставление в долг товаров и денег на условиях возврата через определенное время суммы долга и процентов.
Ссудный капитал создается за счет аккумулирования временно свободные денежные средства из многих источников
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В условиях развитого товарного хозяйства возникает рынок ссудного капитала. В качестве предмета купли-продажи выступает особый товар - капитал. Его особенность состоит в том, что деньги приобретают дополнительную полезность - способность возрастать по стоимости и приносить прибыль.

В состав рынка входит рынок инвестиций - долгосрочное вложение капитала в какое-то предприятие или дело ради получения прибыли. Инвестиции делятся:

· финансовые инвестиции – операции с ценными бумагами (акции, облигации выпущенные предприятием или государством);

· реальные инвестиции - вложения денег в производственный основной капитал (здания, сооружения, оборудование), жилищное строительство, товарно-материальные запасы.

Основными формами кредита являются коммерческий и банковский. Они различаются по составу участников, объектам кредитования, величине процента и сфере использования.

Коммерческий кредит - который предоставляется товарами с отсрочкой платежа. Он возникает когда приобретатель продукции не может немедленно расплатиться за нее наличными деньгами. В этом случае используется, как правило, вексель – долговое обязательство заемщика уплатить определенную сумму денег в указанный срок в виде ценной бумаги.

Предприниматель, получивший вексель, может сделает на нем передаточную надпись (индоссамент) и использовать вместо денег для покупки нужных благ у другого продавца, а этот - у третьего и т. д. Попадая в обращение, вексель становится простейшим видом кредитных денег.

Коммерческий заем является основой кредитной системы, он непосредственно обслуживает движение капитала в сфере производства. Этот кредит возможен только между фирмами, непосредственно связанными хозяйственными отношениями (лишь теми предприятиями, которые создают средства производства, и теми фирмами, которые их потребляют).

Банковский кредит – имеет универсальный характер имеет, выдается в виде денежных ссуд. Предоставляться в значительно большем объеме, на более длительные сроки на любые цели в отличие от коммерческого займа.

В сфере кредитных отношений распространены и другие их формы:

· потребительский кредит (продажа отдельным лицам товаров через розничные магазины с отсрочкой платежа, предоставление банками ссуды на потребительские цели);

· ипотечный кредит (долгосрочный заем под залог недвижимости - земли, зданий);

· межхозяйственный кредит (выпуск предприятиями и организациями для предоставления друг другу акций, облигаций и других ценных бумаг);

· государственный кредит (выпуск облигаций государственных займов, покупаемых бизнесменами и населением).

Среди всех кредитных организаций главную роль выполняют банки.

Основное назначение банков – сосредоточивать у себя денежные средства и предоставлять их в ссуду. В связи с этим они выполняют пассивные и активные операции. Различаются центральные, коммерческие и специализированные банки. В результате концентрации и централизации ссудного капитала банки превратились в многоцелевые кредитно-финансовые организации. Возросшее значение для развития кредитных отношений в мировом масштабе приобрели международные банковские организации.
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	45. Норма банковского капитала.

Основу валовой (общей) прибыли банков составляет разница между всей суммой ссудных процентов и общей суммой депозитных процентов.

В валовую прибыль банков входят доходы от всех коммерческих операций (в т.ч. операционное обслуживание, неторговые операции, депозитарные и т.д.). Часть прибыли банка покрывает издержки (выплату зарплаты сотрудникам, содержание помещений, канцелярские расходы и т. п.). Оставшаяся часть - чистая прибыль. Данный показатель используется для исчисления нормы банковской прибыли.

Норма прибыли банка П′Ч  - это отношение чистой прибыли ПЧ к собственному (не заемному) капиталу банка КС, выраженное в %:
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Норма прибыли банков зависит от 2 основных факторов:

· нормы прибыли предпринимательского капитала;

· процентной ставки по кредиту.

Норма дохода банковского капитала не превышает норму прибыли промышленного и торгового капитала.

Процентные ставки по кредиту различаются на:

· Рыночная ставка складывается в каждый данный момент на рынке ссудных капиталов. Она непосредственно отражает конъюнктурные изменения экономики и подвержена резким колебаниям в периоды подъема или спада производства.

· Средняя ставка процента отражает долговременные тенденции в движении величины процента.

Динамику процентной ставки учитывает меняющееся влияние соотношения спроса и предложения заемных средств. Если спрос на ссудный капитал превышает его предложение, то масштабы его использования расширяются. Когда же свободных денежных средств много, а спрос на них сравнительно невелик, то ставка процента снижается.

На величину ставки процента зависит социальное положения заемщика. Крупным корпорациям ссуда предоставляется на очень выгодных условиях. Напротив, для мелких фирм, широких слоев населения устанавливаются высокие процентные ставки, особенно по долгосрочным ссудам, при этом требуется солидное обеспечение для их получения.

В условиях инфляции важно различать номинальную и реальную процентные ставки. Реальная ставка - это номинальная (фактически достигнутая в данный период) ставка процента, исчисляемая с учетом уровня инфляции.




	46. Доходы от ценных бумаг.

Акционерное общество - это форма организации предприятия, денежные средства которого образуются путем продажи акций.

Акция - это ценная бумага, которая свидетельствует о внесении ее владельцем пая в капитал (фонды) акционерного предприятия и дает ему право на получение дивиденда - дохода, приходящегося на акцию. В виде дивиденда распределяется лишь часть прибыли корпорации, утверждаемая на собрании акционеров, пайщиков.

Сумма, обозначенная на акции, составляет ее номинальную стоимость. Она определяется как сумма реального капитала, вложенного в действующее акционерное предприятие, делится на число акций.

Цена, по которой акция продается и покупается, называется курсом акции. Курс акции зависит от 2 факторов:

· от величины дивиденда;

· от ставки депозитного процента.

Цена акции исчисляется по формуле: [image: image34.png]Kypc aknumii = Jupnment N
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Цена акции постоянно колеблется вокруг своей нормальной величины в зависимости от изменения соотношения между спросом на те или иные акции и их предположением. Во время подъема экономики, когда прибыли, а вместе с тем и дивиденды растут, курс акций повышается. Когда же из-за спада производства дивиденды сокращаются, курс резко снижается

В зависимости от рыночного риска акции подразделяются на:

· Привилегированные акции не дают их владельцам права голоса при решении вопросов о деятельности акционерного общества на общих собраниях и предоставляют преимущественное право на получение части прибыли в виде твердо фиксированного дивиденда.

·  Обыкновенные акции наделяют их владельца правом голоса, а размер дивиденда определяется по итогам хозяйственного года.

Акционерные общества различаются по их связи с рынком ценных бумаг и количеству акционеров на:

· закрытые (не продают акции);

· открытые (участвуют в купле-продаже акций на открытом рынке).

Помимо акций акционерные общества эмитируют облигации.
Облигация – долговое обязательство, по которому его владельцу выплачивается доход за определенный период времени, в форме процента к нарицательной стоимости облигации. Доход по облигации может выплачиваться также в форме выигрышей, разыгрываемых в специальных тиражах, или путем оплаты купонов (частей ценной бумаги, которые отрезаются от нее и передаются вместо расписки при получении дохода).

Расширение акционерной деятельности приводит к формированию рынка ценных бумаг.


	47. Рынок ценных бумаг.

Ценной бумагой называется документ удостоверяющий с соблюдением установленной формы и обязательных реквизитов имущественные права, осуществление и передача которых возможны только при его предъявлении.
Ценной бумаге присуще следующие свойства:
· свидетельствует о праве собственности на капитал (акции);
· отражает отношения займа между инвестором и эмитентом (облигация, вексель);
· право на получение определенного дохода от эмитента;
· в виде акции дает право на участие в управлении акционерным обществом.
· ценная бумага дает право на получение доли в имуществе предприятия эмитента при его ликвидации
ЦБ классифицируются по различным признакам. К ней относятся акции, облигации, инвестиционные паи. Характеризуются следующими параметрами:
· закрепляют совокупность имущественных и неимущественных прав;
· размещаются выпусками;
· имеют равные объемы, и сроки реализации прав внутри одного выпуска вне зависимости от времени приобретения ценных бумаг.

В зависимости от того, в какой форме инвестор предоставляет капитал эмитенту в имущественном комплексе предприятия, различают:
Долевая ЦБ закрепляет права владельца на часть имущества, подтверждает участие владельца в формировании уставного капитала, дает право на получение части прибыли и на участие в управлении предприятием. К ним относят акции, сертификаты акций, инвестиционные паи.
Долговая ЦБ отражает отношения займа между ее владельцем и эмитентом, который обязуется ее выкупить в установленный срок и выплатить определенный процент. К долговым ЦБ относят облигации, которые могут быть:
· государственными ЦБ, которые выпускаются государством;
· муниципальными ЦБ, которые выпускаются местными органами власти;
· корпоративными ЦБ которые выпускают предприятия бизнеса.

По реализации прав закрепленных ЦБ различают:
· предъявительские ценные бумаги
· именные ценные бумаги
· ордерные ценные бумаги
По форме выпуска различают:
· документарные ЦБ
· бездокументарные ЦБ
По стадиям обращения различают:
· ценные бумаги первичного рынка
· ценные бумаги вторичного рынка
В зависимости от возможности досрочного погашения различают:
· безотзывные ЦБ
· отзывные ЦБ
Рынок ценных бумаг РЦБ представляет особую часть сферы обращения, в которую вовлечены акции, облигации, сберегательные сертификаты (документы, удостоверяющие факт владения ценными бумагами), векселя, казначейские (казначейство - финансовый орган правительства) государственные обязательства.

Субъекты РЦБ:

· эмитенты – юр.лица, которые занимаются эмиссией (выпуском) ЦБ и несут ответственность по ним;

· инвесторы – юр./физ. лица, приобретающие ценные бумаги от своего имени и за свой счет;

· инвестиционные институты – юр. лица, действующие в качестве инвестиционных консультантов, финансовых посредников и инвестиционных компаний.

РБЦ подразделяется на 2 вида:

· первичный рынок –эмитент (предприятие, госучреждение) продает новые выпуски ценных бумаг и получает за них нужные денежные средства. Такие бумаги сразу же приобретают первоначальные инвесторы.

· вторичный рынок –состоит из последующих инвесторов, между которыми совершается перепродажа (первая и последующие) ценных бумаг. Вторичная торговля поддерживается банками и специализированными фирмами (инвестиционными институтами). Подразделяется на:

· Биржевой рынок –имеет следующие признаки:

а) для купли-продажи ЦБ создается единый центр - фондовая биржа;

б) на бирже ЦБ продаются на аукционе;

в) все операции по купле-продаже регистрируются по правилам биржи;

г) биржевые сделки узко специализированы на отдельные виды;

д) реализация ЦБ осуществляется через торговых посредников (брокеров).

· Внебиржевой рынок – обладает иными чертами:

а) в нем нет единого торгового центра;

б) купля-продажа ЦБ совершается через брокерские конторы, расположенные по всей территории страны;

в) цены сделок устанавливаются в ходе переговоров между контрагентами;

г) брокерские конторы не специализированы по видам сделок;

д) сами сделки совершаются посредством телефонных переговоров и особых компьютерных сетей, охватывающих всю страну.

Организацию торговли осуществляют фондовой биржи. Задачами являются:

· разрабатывают правила и процедуры листинга и делистинга ценных бумаг;
· устанавливают правила биржевой торговли, порядок проведения операций и расчетов по сделкам;

· требуют от участников сделок  соблюдения правил поведения в торговом зале;
· обеспечивают информационную прозрачность рынка, публикуя информацию о сделках, ценах, объемах торговли и др.;
· осуществляют контроль за деятельностью участников биржевой торговли и устанавливают систему административных и экономических санкций за нарушение правил.

На фондовой бирже действуют посредники (брокеры, дилеры). В ходе биржевой торговли курс кассовых сделок определяется как курс, при котором достигается их наибольший кругооборот. Он позволяет многим владельцам акций получать курсовую прибыль.
	48. Рента и цена земли.

Аренда земли - вид землепользования, при котором собственник передает свой участок на определенный срок другому лицу (арендатору) для ведения хозяйства. В арендном договоре предусматривается вознаграждение землевладельцу - арендная плата.

Арендная плата за землю во всех странах учитывает процент на капитал (основные фонды), вложенный в имущество землевладельцем, и главным образом - ренту. Возникают рентные отношения между землевладельцем и предпринимателем - арендатором.

Рентные отношения представляют собой отношения между собственником земли и арендатором по распределению прибыли. Одна ее часть - в виде обычной прибыли - достается предпринимателю, а другую долю - в форме сверхприбыли - получает земельный собственник
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источники дохода предпринимателя и собственника земли

Такая сверхприбыль возникает потому что рыночная цена за единицу сельскохозяйственной продукции устанавливается по условиям производства на худших землях, а продукция с лучших земель имеет меньшую индивидуальную цену, что позволяет получать разностную сверхприбыль.
Цена земли ЦЗ прямо пропорциональная .величине ренты РЗ и обратно пропорциональна ставке депозитного процента. В современных условиях, для которых характерна тенденция уменьшения предложения земли типичен рост цены земли.
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На рис. показано, что происходит с ценой при сокращении земельных угодий, являющихся объектом купли-продажи на рынке земли, и при увеличении спроса на нее. Во многих случаях кривая предложения является строго фиксированной и принимает вертикальное положение, поскольку не изменяется под воздействием спроса. Первоначально эта кривая П1 – П2 пересекается с кривой спроса С1 – С2 в равновесной точке Р1, что приводит к образованию цены земли Ц1. Однако при уменьшении количества земли с З1 до З2 кривая предложения П3 – П4 пересекается с кривой спроса в равновесной точке Р2, вследствие чего цена земли повышается с уровня Ц1 до уровня Ц2.
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